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この水は「生きている」

それが、iDEAL WATERの 強み。
健康に気づかう人に、

もっと知ってもらいたい。

接点を広げ、接点を深める。
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~1ョ  ゴ;~そ― な́どのイベント会場でのウォーターサーバー販売、それが
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詈■に伴い、その場で購買を決断するケースは減少傾向にある
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ま、お客さまとの接点を増やすこと、各接点をより質の高い
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  1吉 してま、思わず足を止めたくなるブースデザィンにこだわって、
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^三  こ二I子 .T ξ■=なせなら催事販売は、もはやモールにおいて日常の風景に

■―T_ξ ―T[:´:■ |〔 ■ ま目で見て関趙を持ってもらうことが何より大切なんです。
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 二  うニィス船などの配布をきっかけに会話の糸口をつかめれば、
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^≒ f_`]ろです。「絶対に一度はお客さまの笑顔をラ|き出す」をモットーに、
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_千 1_■ ≡ti三 菫つコミュニケーションスキルで、ぐっと17E離感を縮めていく
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三毛==~七 言く力のバックボーンにあるのは、起理学の知識や充実した

I~~´ ■」丁 '~_^ま 育11支 だけではありません。実は、営業力をもっとも発揮さ
で
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三≡身■ョ貫を臭しむこと」。実際、当社では小さな成功体験を積み重ねる
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てぃます。お客さまとの対話を楽しむことが成約につな

千  モ′_■ ≡三:二 壬ヘビ■ L｀ っく。ボジティブなスパイラルが、さらに成長を後押しして
ア1■ _■ ●=ξ ■=tr■ まとして、素晴らしい“夢"を持っている魅力的な人間が多い
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Iこ とっても魅力的に峡っているのではないてしょうか。

]三 ■_「 =~三 F【 三十■の「生きている」水。とくに健康への関走が高いミドル世代に

ア _て :~― ■■.■ ■二です。そ泉食品との併売なども企画しながら、人の魅力を最大限
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■をさらに追求していきたいと考えています。
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Ξを中心としたマーケットを持ち、大型ショッピングモールのイベント会場
でのウ
=― タ
ーサーバー販売を主要事業とする。現場でターゲットと深い関係性を築くこと

のできるハイレベルなコミュニケーションスキルと圧倒的な営業力が強み。
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